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CON MADERA DE LIDER

ARSENIO COTO

BAUTISTA BESTEIRO FERNANDEZ » En verano cumplird sus bodas de diamante, seis
décadas, trabajando en la empresa familiar, que esta inmersa en un proceso de ampliacion.

Preside el consejo de administracion de Maderas Besteiro, fundada por su padre hace 90 anos.

Fl currante de la madera

«¢!NO HAY QUE estar 65 afios
para jubilarse, ahora 677 Pues yo
en julio llevaré solo 60 trabajan-
do». Bautista Besteiro recurre a
su buen humor para explicar por
qué a sus 74 anos acude a diario
a la planta que Maderas Besteiro
tiene en Vilaestévez, en la parro-
quia de San Xoan do Alto, en vez
de disfrutar de un retiro dorado.

«La tercera generacién pinta
mas que yo aqui, yo estoy de mos-
ca cojonera», asegura el presiden-
te del consejo de administracién
de esta empresa con 90 afos de
historia y con unos 80 trabajado-
resen plantilla. Pese a ese papel de
Pepito Grillo que dice que desem-
pefia, reconoce que «no me meto
en muchas cosas, sobre todo en
tecnologia».

«Vengo a trabajar, pero no por
dinero, no es mi prioridad», ex-
plica Bautista Besteiro, que reci-
be al periodista, en un despacho
sobrio, con la advertencia de que
tiene «mas historia que futuro»
que contar. El prélogo de la em-
presa que lidera arrancaba en 1930
en Castroverde, de la mano de su
padre, Bautista Besteiro Forneas.

Diez afios después ese almacén
de madera, sobre todo de pino, se
instalaria en Lugo. El primero de
los tres emplazamientos que ha
tenido en la capital lucense fue en
la calle Montero Rios. A mediados
del siglo pasado se trasladaria al
barrio de Recatelo.

Entre traslado y traslado, en
1945 venia al mundo ‘Tista’, como
lo conocen los suyos. Es el media-
do de tres hermanos, Ramén, el
primogénito, y Manuel, el ben-
jamin, ya fallecido. Todos segui-
rian los pasos de su padre en la
maderera, que tiene garantizado
el relevo porque esta trabajando
la tercera generacién, las dos hi-
jas de este empresario lucense y
varios sobrinos.

La ausencia de alguien que coja
el testigo es una de las principales
causas que condena a las empresas
familiares a desaparecer. Apenas
el 30% de estas supera el primer
relevo generacional en Galicia y
solo el 7% el segundo.

Tista se incorpord a Maderas
Besteiro cuando tenia 15 afios.
«Llegué un dia a casa con las no-
tas y me dijo mi padre que con
ese expediente académico era
mejor que me pusiese a trabajar.
Yo solo tenia ojos para el fiitbol»,
apunta. Empezd como recadero
y ahora preside el consejo de ad-
ministracién. «Ascendi bienenla
empresa, 1o sé si soy bueno o tuve
recomendacién», bromea.

Asegura que «hoy decimos que
los tiempos son dificiles, pero no
quiero imaginarme cémo serian
los de mi padre». Precisa que «lo
nuestro fue un camino de rosas
comparado con el suyo». Se des-
hace en elogios hacia su proge-
nitor. «No es que nos dejase una
gran empresa, pero si con mucho
prestigio. Sunombre nos abrié las
puertas. Era muy serio», dice.

«EVOLUCION BRUTAL». Uno de los
aspectos que le llama poderosa-
mente la atencién de su sector es
que la evolucién de la tecnologia y
de los medios ha sido «brutal» en
el ultimo medio siglo.

Ahora un sistema inteligente,
fabricado en Alemania y valorado
en un millén de euros, coge una
pieza del almacén, la corta segiin
las indicaciones que recibe de un
operario a través de un programa
informatico y la deposita para que
ya se la puede llevar el cliente.

Recuerda que cuando se inicié
en el negocio se cargaba lamadera
al hombro y se repartia con carros
de caballos. El primer vehiculo
motorizado que tuvo su empresa
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Bautista Besteiro, en la sede de su empresa en Vilaestévez. xesus PONTE

fue un turismo que reconvirtieron
en camion. A sus nietos les cuenta
que en su juventud su tablet fue
«una pizarra de los tejados, que se
borraba con la mano o un pano».

Otro episodio que guarda en
su memoria es la venta del ulti-
mo caballo que tuvo la empresa.
Su adiés se produjo en 1963, tras
adquirir un camién de 1.500 kilos
para el reparto. Bautista Besteiro
acompand a un amigo de su pa-
dre, que era tratante de ganado,
a la popular Feria de Santos en
Montetroso. Su progenitor le ha-
bia fijado como precio orientativo
1.500 pesetas (9 euros).

Eljoven Tista se pasé toda la fe-
ria con la mosca detrds dela oreja.
Veia como su acompaiiante pedia
6.000 por el caballo y rechazaba
ofertas de 4.000 0 5.000. No en-
tendia cémo no estaba haciendo
caso a las indicaciones del duefio
sobre el precio del equino. Después
acabaria recibiendo una bofetada
derealidad. El tratante le comentd
que tenia que aceptar 5.000 por-
que era la propuesta mas alta que
habia recibido. Perono sereferfaa
pesetas, sino areales —una peseta
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DE CERCA

Una empresa
apegada a Lugo

- Ampliacion Maderas
Besteiro tiene unas avanzadas
instalaciones de 40.000
metros cuadrados, peroya esta
desarrollando un plan sectorial
para contar con otros 26.000.

- Fidelidad Tista hace patria:
«Somos de Lugo, queremas
anuestra tierray a nuestra
ciudad. No solo tenemos aqui
nuestro trabajo, sino nuestra
vida social, amigos, familia...,
que esimportante».

= Mercado Su principal
cliente es Galicia. Acapara el
85% delasventas. Un 13%dela
produccién se distribuye por el
resto de Espanay casiel 2% se
exporta (Bélgica, Portugal...).
Senutre de madera gallegay
de otra procedente de Africa,
América, paises nordicosy
Europa central.

equivalia a cuatro reales—.

«Hacia 100 afios que ya se habia
implantado la peseta como uni-
dad monetaria, pero en las ferias
se seguia negociando en reales»,
explica.

Este empresario recuerda tam-
bién con carifio la adquisicién, a
principios de los 70, de la prime-
ra carretilla elevadora, conocida
también como toro. Hoy en dia
tiene una veintena. Hasta enton-
ces descargaban la madera de los
camiones a hombro en medio de
la calle General Yuste —hoy Pas-
cual Veiga—. Lesllevaba unas tres
horas. Con la llegada de esta ma-
quina este tiempo se redujo a solo
20 minutos. Dice que los pocos
conductores que pasaban por esta
calle préxima al parque Rosalia de
Castro se paraban y se bajaban de
sus vehiculos para contemplar las
maniobras de la carretilla elevado-
ra. No les importaba la espera.

EN CRECIMIENTO. Ese avance
mecdanico se acompaid de otro
traslado. Esta empresa, que se
dedica desde a transformar ta-
bleros hasta fabricar muebles a
medida o estructuras de madera
para construccion, esta desde 1976
en Vilaestévez. Ahora se encuen-
tra en tramites para aumentar en
mas de la mitad su superficie.
Tista se limita a definirse como
«un currante puro y duro». Los
que le rodean dicen a mayores de
él que es una gran emprendedor,
con una gran visién del negocio —
siempre centrado enlamadera—y
socialmente comprometido.




